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AKADEMIE VERTRAGSRECHTSCHROEDER-ROSE 

 aus der Praxis für die Praxis 

   

 

Vertragsrecht für den Vertrieb in 3 Teilen 

Die Basis Schulung 

 

Verkaufen mit Risikozuschlag!  

Wie schließe ich Verträge eigentlich rich g ab und welche Art von Vertrag ist sinnvoll? Was heißt 
eigentlich Schri form und über welche Punkte sollte ich auf jeden Fall klare Regelungen treffen? 
Welche Besonderheit gilt bei Verkäufen außerhalb Deutschlands? 

Inhalte:  

 Vertragsabschluss 
 Vertragsarten 
 Vertragsinhalte 
 gesetzliche Regelungen (Zeit, Ort, Gewährleistung, Ha ung, anwendbares Recht etc.) 
 AGB und Individualvereinbarungen (Fallstricke des Kleingedruckten) 

 

Ihr Nutzen: Mehr Sicherheit in Rechtsthemen verscha  eine bessere Verhandlungsposi on. Die 
Teilnehmenden erkennen Verkaufsrisiken klarer, können sie vertraglich berücksich gen bzw. 
kommerziell bewerten 

Methode: Fragen und Fälle, Umfragen. Die Teilnehmenden arbeiten von Anfang an ak v mit 

Zeitumfang: 3 Stunden mit 2 kleinen Pausen 

Format und Unterlagen: Online, Präsenta on, die im Nachgang per email zugeschickt wird. Nach 
Abs mmung auch Inhouse 

Zielgruppe: Inhaber:innen, Führungskrä e, Mitarbeitende des Vertriebs im Innen-  und Außendienst, 
Servicemitarbeitende,  Projektabwickler:innen 

Preis pro Teilnehmer:in: 350 Euro zzgl. USt. / Gruppenraba  ab 8 Personen  

Termine: nach Vereinbarung 
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Über die Referen n: Rechtsanwäl n, langjährige Erfahrung als Inhouse Rechtsabteilung – Contract 
Manager und General Counsel - in der Metall- und in der So wareindustrie. 
Unternehmensschulungen seit über 20 Jahren. „Kurzweilig und praxisnah“, beantwortet die 
Referen n die wich gsten Fragen zum Thema und gibt hilfreiche Informa onen für 
Vertragsverhandlungen an die Hand. „Tolle Referen n, spannende Schulung, selten habe ich in einer 
juris schen Schulung so viel für die Praxis mitgenommen“, sagen zufriedene Teilnehmende. 

 

Weitere Vertriebsschulungen:  Vertrieb Spezial „VERZUG“ und Vertrieb Spezial „GEWÄHRLEISTUNG + 
GARANTIE“ 

 

ALLE  3  SCHULUNGEN BUCHEN UND SPAREN! 

Buchungen unter info@akademie-vertragsrecht.de 

 

Ihre 
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